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Eli Lilly s'offre Loxo Oncology pour 8 milliards de d

Les biotechs spécialistes de I'on-
cologie continuent de faire saliver
les grands laboratoires. Le marché
n’a jamais autant suscité les
convoitises, les « big pharma» ré-
vant de lancer le prochain
«blockbuster » contre le cancer.
La semaine derniere, le laboratoi
re BMS s’offrait pour 74 milliards
de dollars la biotech Celgene,
I'une des plus grosses opérations
de I'histoire de la pharmacie.
Lundi, le laboratoire américain Eli
Lilly, basé dans I'Indiana, a dé-

boursé 8 milliards de dollars pour
mettre la main sur la biotech Loxo
Oncology. En proposant 235 dol-
lars par action, Lilly offre une pri-
me de 68 % aux actionnaires de
Loxo. C’est la plus importante
opération jamais réalisée par Eli
Lilly. Elle va renforcer son offre
dans les traitements contre le
cancer. «Le portefeuille de Loxo
Oncology, qui vise spécialement des
patients avec des mutations généti-
ques, crée de nouvelles opportunités
d’améliorer la vie des gens souffrant

de cancers avancés», se réjouit
Daniel Skovronsky, directeur
scientifique de Lilly.

Son offre est fournie. L’an dernier,
les autorités de régulation ont
autorisé la mise sur le marché
d’un premier médicament de
Loxo, le Vitrakvi, qui a été déve
loppé et sera commercialisé en
partenariat avec 1’allemand
Bayer. Ce traitement a base de
larotrectinib a montré son effica-
cité dans le traitement d une gran-
de variété de cancers provoqués

par des mutations §
suivant, le Loxo-2¢
«thérapie de point
indications par la F
Administration (FD.
vrait accélérer son a
mise sur le marché,
lancé des 2020. Un .
ment développé a
Loxo0-195, pourrait,
en 2022. Eli Lilly se 1
ter des cordes a soi
«meédecines de préc
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Quand les fournisseurs
menent la vie dure aux acheteurs

est une étude qui met finaun
mythe, celui des malheureux
fournisseurs pressurés par
des acheteurs tout-puissants.
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